e
A

fiihren.

y—
2
©
LN
r.
- O
e
...n'

MOBILIEN

=C

pd:




FUNF MASSNAHMEN DER AUFBEREITUNG,
DIE ZU EINEM BESSEREN VERKAUF FUHREN

o RICHTEN SIE SICH AN DIE ZIELGRUPPE, DIE
SICH FUR IHRE IMMOBILIE INTERESSIERT:

Stimmen Sie die Eigenschaften lhrer Immobilie mit
den  Anforderungen und  Wunschen  lhrer
potenziellen Kaufer ab

@ SAMMELN UND ORDNEN SIE ALLE NOTIGEN
UNTERLAGEN:

Seien Sie schon im Vorfeld auf Anfragen und den
angestrebten Vertragsabschluss vorbereitet.

@ KLEINE REPARATUR - GROSSE WIRKUNG:

lhre Wohnung wurde genutzt und das sieht man oft
an den kleinen Dingen. Streichen Sie beispielsweise
die Wohnung wei3 — so wirkt sie wieder neuer und
groBer

@ KLAR SCHIFF MACHEN:

Der erste Eindruck zahlt. Dazu gehort — allem voran
— ein ordentliches Erscheinungsbild. Raumen Sie alle
Zimmer auf und reinigen Sie die Wohnung.

@ PASSENDE FOTOS FUR DAS INSERAT
AUFNEHMEN ODER AUFNEHMEN LASSEN:

Potenzielle Kunden sehen zuerst die Bilder lhres
Inserates. Fotos von guter Qualitat und mit Raum fur
eigene Vor stellungen lassen die Chancen fur eine
Kontaktaufnahme gut stehen




SIE HABEN FRAGEN?

Vereinbaren sie jetzt einen personlichen Termin!
Wir nehmen uns gerne fur Sie Zeit.

DR. ANJA TATARIN

Geschaftsfuhrerin

Beck Immobilien

BahnhofstraRe. 4
07318 Saalfeld

info@gm-beck.de, www.beck-immobilien-saalfeld.de
Telefon: 0367157 63 0




